UNKONITOEXPERT
FORMATION

PRIX*
6 000 €ur

DUREE
60 heures*™*

REFERENCE
COLEL FONTOOC

PREREQUIS
Justifier d’'un
mandat électif

PUBLIC
Elu-e:s

NIVEAU DE SORTIE

ANIMATION
Collége de Formateurs

MODALITES PEDAGOGIQUES
ET TECHNIQUES

Cas pratiques, quizz, tests, mises
en situation, cas pratiques,
support de cours.

Evaluations formatives et
sommative

LIEU

198 Avenue de Verdun
ISSY-LES-MOULINEAUX
(92130)

DATES
Nous consulter

ORGANISME FORMATION
HANDI-ACCUEILLANT

5] Contactez-nous

E] Pour plus d’informations

UNKONITO Expert
SARL au capital de 1 000 euros
SIRET : 809 348 610 00025

Activité : Formation Continue d’Adultes 8559A

198 Avenue de Verdun
92441 ISSY-LES-MOULINEAUX Cedex

Tél:01.73.05.30.00
www.unkonitoexpert.com
contact@unkonitoexpert.com

NDA 11922294992

Cet enregistrement ne vaut pas agrément de I'Etat

*Prix exprimé en Euros pour la durée de la formation,
non soumis a TVA au titre des activités de formation

**Délivré en totalité ou en partie
sur délibération souveraine du Jury

ENGAGEZ ACTEURS ET AMBASSADEURS AU SERVICE
DU TERRITOIRE

(Stimuler et impliquer acteurs et ambassadeurs du Territoire)

Faire converger les forces et capitaliser
les compétences pour réussir ensemble

PROGRAMME
**La durée de la formation se décline en blemjed learning. Cette approche permet le double bénéfice de ne pas
impacter lourdement I'emploi du temps de I'Elu-e d’une part et de transposer la théorie a la pratique d’autre part.

Valeur ajoutée et/ou distinctive des acteurs du Territoire (AdT)

- Forces et spécificités du Territoire : analyse multidirectionnelle

- Inventaire, séquencage et hiérarchie des acteurs et ambassadeurs potentiels (approche PMG)
- Grille croisée des identités, des besoins, des objectifs

Le projet Territorial : un cadre, des actions

- Ambassadeur et Marque Territoire

- Processus et stratégies de mobilisation des ambassadeurs
- Une identité commune, un espace symbolique

Emergence et Accompagnement du développement du projet
- Synergie de réseaux

- Promotion, dynamique globale et éléments d’attractivité

- Ambassadeurs et identification

- Valeurs singulieres et d’attachement

Valorisation des actions au bénéfice du territoire

- Logique et approche d’affinité

- Emergence réciproque et bénéfice mutuel

- Ambassadeurs et collectivité, acteurs de I'intérét général
- Pouvoir d’influence

FINALITES
Attestation d’assiduité et de fin de formation

OBJECTIFS VISES

- Identifier les acteurs a fort potentiel d’'influence

- Définir les opportunités et piloter les actions AdT

- Impliquer les ambassadeurs dans le projet territorial
- Favoriser et accompagner le développement des AdT
- Valoriser les actions initiées au bénéfice du territoire

SESSIONS
De 4 a 10 participants - INTER/INTRA

ELIGIBILITE DE L'OFFRE
- Plan de développement des compétences
-DIF Elus

FORMAT
- Mixte ou Blended Learning
42 heures en présentiel - 18 heures en distanciel

s==® . Se qualifier - Evoluer - Se reconvertir - [z
Tout commence par I'exigence de développer le potentiel de chacun

Offre soumise a conditions générales de ventes - Programme non contractuel, susceptible de modification sans délai, ni préavis.
Illustrations et images libres de droit.


http://www.unkonitoexpert.com/
mailto:contact@unkonitoexpert.com

